
Manipulacja neuroperswazyjna 

Zadziwiające techniki wywierania wpływu słowami lub niezauważalnymi gestami -
ujawnione!

  

Czy kiedykolwiek zastanawiałeś się, dlaczego niektórzy tak emocjonalnie reagują na wszelkie
informacje na temat nowoczesnych metod wpływania na podswiadomość i zachowania ludzi?

  

Zaraz Ci wszystko wyjaśnię. Opowiem Ci też o tak subtelnych (a zarazem potężnych)
technikach manipulacji, że nie uwierzysz w ich skuteczność, dopóki nie wypróbujesz, jak
działają.

      

Niektóre z tych technik manipulacji mogą Ci pomóc w sprzedaży, negocjacjach lub zwykłym
załatwianiu codziennych spraw. Inne sprawią, że nabierzesz niezwykłej pewności siebie w
kontaktach zarówno z pojedynczymi osobami, jak i z dużymi grupami ludzi, na przykład w
czasie wystąpień publicznych.

  

Cokolwiek jest lub będzie Twoim celem po zapoznaniu się z tą zadziwiającą publikacją - robisz
to na swoją odpowiedzialność. Piszę o tym od razu, by uniknąć potem nieporozumień.
Dostajesz do ręki mocne narzędzie. Korzystaj z niego ostrożnie i z wyczuciem.
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Nikt nie namawia Cię do manipulacji. Przedstawione w książce triki i metody wywierania wpływu
są tak dobrze opisane, że z łatwością wprowadzisz je w życie. Chodzi o to, że można się w nich
tak zatracić, że już nigdy nie będziesz tą samą osobą.

  

Niezauważalny wpływ na ludzi

  

Co to znaczy? Ten, kto potrafi bezpośrednio wpływać na umysł drugiego człowieka, wpływa na
jego decyzje. Może na przykład przyspieszyć bicie jego serca albo wręcz przeciwnie, uspokoić
go w stresującej sytuacji. Ale to dopiero początek! Możliwości są znacznie większe. Co powiesz
na prowadzenie rozmowy w taki sposób, by notorycznego sceptyka zamienić w religijnego
wyznawcę wybranej firmy lub produktu? A można też sprawić, by zupełnie nieznana osoba
błyskawicznie zaczęła Ci ufać, nagle polubiła Cię, a może nawet więcej.

  

Czytanie w myślach? Proszę bardzo!

  

Albo jeszcze inaczej. Co by było, gdybyś odkrył banalnie prosty sposób na czytanie w myślach
dowolnej osoby? No, może nie dosłownie, bo cała sztuka polega na umiejętnej obserwacji
twarzy, ale dzięki temu w każdym momencie doskonale wiesz, co ta osoba sobie myśli!

  

Tę umiejętność wykorzystują służby specjalne wielu państw, gdy muszą wyciągnąć głęboko
skrywane informacje od osób, które na przykład podłożyły ładunek wybuchowy w publicznym
miejscu i nie chcą ujawnić jego lokalizacji. Tortury to metody ze średniowiecza. Teraz
informacje wyciąga się na kiwnięcie palcem - bez żadnego dotknięcia delikwenta.

  

Czego się nauczysz?

    
    -  Czytania w myślach.  
    -  Rozpoznawania typów osobowości rozmówców.  
    -  Szkicowania „tabel korzyści" oraz „map psychologicznych".  
    -  Metod wywierania wpływu poprzez oddziaływanie gestem i słowem (także pisanym).  
    -  Wpływania na ludzkie odruchy podświadome i kodowanie pamięci neurotycznej
rozmówcy.   
    -  Poznasz techniki pytań podprogowych.  
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    -  Poznasz proste sposoby na podniesienie tętna pozytywnego/negatywnego oraz
pobudzenie kory nadnercza i uwolnienia ogromnych ilości adrenaliny i dopaminy do krwi
delikwenta.   
    -  Jak mówić, by samym głosem wzbudzać pożądane emocje w słuchaczach i pobudzić ich
do działania (oczywiście takiego, jakiego Ty chcesz).   
    -  Jak przeprowadzać prezentacje (na dowolny temat) i za pomocą miejsca przemowy,
postawy ciała i trików przenoszenia procesów myślowych rozmówcy w odpowiednie rejony
mózgu kierować jego tokiem rozumowania.   
    -  Jak wykorzystywać do swoich celów ludzkie zachowania podświadome, bazujące na
automatycznym porządkowaniu przez mózg informacji, a także autowaloryzacji i dysonansie
poznawczym.   
    -  Jak "sprzedać" siebie, by dowolnie wybrana osoba "kupiła" wszystko, co jej
zaproponujemy.   
    -  Jak działają najlepsze techniki manipulacji o podłożu psychologiczno-społecznym.  
    -  I wiele innych, o których nie można napisać tutaj wprost, bo ktoś zaraz wpadnie na
pomysł, że ta książka powinna być zakazana!   

  

Groźny arsenał

  

Jak widzisz, arsenał manipulacyjny jest przeogromny. Teraz wiesz, dlaczego na początku
uprzedzałem, że nie bierzemy żadnej odpowiedzialności za skutki wykorzystania tej wiedzy.

  

Wiesz pewnie, że powstaje coraz więcej książek na temat perswazji i manipulacji. Jednak nie
znajdziesz w nich informacji z pierwszego frontu, gdzie na co dzień się z nich korzysta.

  

Ile razy można czytać o użyciu "nie" czy innych grach słownych dla dzieci? Tak, popularne
książki na temat perswazji i manipulacji to przedszkole, w porównaniu z tak zaawansowaną
merytorycznie publikacją, jaką dziś możesz za chwilę nabyć.

  

 

  

Kup teraz
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